v hieasa MYRDAL

PERSONLICHKEITSENTWICKLUNG

DEN BERG ERKLIMMEN:
VERKAUFSLEITERAUSBILDUNG / VERTRIEBSLEITERAUSBILDUNG

Ubernehmen Sie Verantwortung und erweitern Sie Ihre Fithrungs- und
Vertriebs- Kompetenzen! Ebenso wie ein Tourguide auf der geheimnisvollen
Insel Island, halt die Ausbildung zum Vertriebsleiter / Verkaufsleiter einige
Uberraschungen fir Sie bereit. Sie wollen den ndchsten Schritt wagen und zur
Fuhrungskraft im Vertrieb oder Verkauf aufsteigen oder Sie sind schon langere
Zeit Leiter einer Vertriebsmannschaft und wollen Ihre Fahigkeiten vertiefen
und erweitern? Dann ist diese Ausbildung die richtige fur Sie..

DIE SPANNENDE WANDERUNG VOM ICH ZUM WIR

Das Ziel dieser Ausbildung besteht darin, Ihre Persénlichkeit noch weiter zu
starken. Ihr Status ist ideal, wenn Sie nicht nur kraft Amt, sondern kraft
Persona wirken. Sie trainieren Ihr Vertriebsteam zu motivieren und zu coachen,
einen Vertriebsprozess strategisch zu entwickeln und den Vertrieb
kennzahlentechnisch zu Uberpriufen. Wahrend der Ausbildung erhalten Sie E-
Learningunterstitzung.

Zum Abschluss besteht die Mdglichkeit, ein Vertriebskonzept fuar Ihr Team zu
entwickeln, Live zu performen und von Experten Ihr Konzept Uberprifen zu
lassen.

DIE INHALTE DER AUSBILDUNG VERTRIEBSLEITER / VERKAUFSLEITER z B.
e FUuhrung

e Persdnliche Wirkung und 6ffentliches Auftreten

e Motivation und Feedback fur Verkaufsteams

Entwicklung von Verkaufsstrategien und Verkaufskonzepten

Aufbau und Entwicklung von Kundenkonzepten

Entwicklung des Teams mit Coachingmethoden

Kundengewinnung - Methoden fur permanente Akquisition
Verschiedene Kennzahlen

Nach bestandener Prufung fur Teil 1-4 erhalten Sie die
Teilnahmebescheinigung und nach den zwei optionalen Tagen Coaching
erhalten Sie das Zertifikat der Akademie Anja Myrdal. Nach Abschluss
Expertenprifung erhalten Sie das Gutesiegel des DVNLP. Damit haben Sie einen
anerkannten, Uberzeugenden Kompetenznachweis fur Ihre persdnliche
Vertriebskarriere..

Hinweise zum Ablauf der Ausbildungen finden Sie auf der folgenden Seite.



Hier Naheres zu den
Voraussetzungen und der
zeitlichen Struktur

f'"\f. ("
Anja Myrdal

Organisations- und

FUR IHRE PLANUNG: Personlichkeitsentwicklung

ZEITEINSATZ FUR DIE AUSBILDUNGEN

Eichenweqg 6
24257 Ko6hn
Vertriebsleiter Vertriebsleiter
riebsiel iebsiel T0171-7875712
Praxis Masterclass . )
info@anjamyrdal.de
www.anjamyrdal.de
Voraussetzungen Erfahrung im Vertrieb Teil 1-4 abgeschlossen
Eine wichtige Zeit
ihres Lebens
verbrachte
Anja Myrdal au
) . ) Island. Diesem Land,
Dauer und 4 mal 3 Tage jeweils 2 Tage Coaching . Volk q
Seminarzeiten von 09:30 bis 18:00 Uhr 1 Tag : seinem Vol un
Expertenpriifung insbesondere den
Islandpferden ist sie
immer noch tie
verbunden.
Prafung Keine - Sie erhalten ein Schriftliche
Teilnahmezertifikat Abschlussarbeit und Ihr Tipp: ,Besuchen
Feedpack qer Sie diese wunder-
Ausbilder/innen zum » :
. schone Insel einmal.
Schlusstesting. ) :
Die fantastische

Natur, das
ursprungliche Leben

Weitere Informationen und Anmeldung unter info@anjamyrdal.de. und die einzigartige
Bei auftauchenden Fragen rufen Sie gern an: T 0171-7875712. Kultur muss man
Ich freue mich auf Sie! Ihre selbst erleben!”

Fogn. Magrclak



